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SIMULADOR INTELIGENTE ONLINE
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Plataforma online que permite el acompafamiento integral de |la persona
emprendedora en la constitucidon de un negocio del tipo comercio o
servicio de proximidad. También sirve para alguna casuistica de negocios
existentes (ampliacion fisica, de catalogo, deslocalizacion local,...).

El sistema permite el registro online del emprendedor/a vy le va guiando,
paso a paso, por todo el proceso de constitucidon de la empresa.
Permitiéndole realizar estudios de ubicacidon comercial, teniendo en
cuenta el gasto comercializable del Area de influencia, la competencia
existente y otros factores (Inmuebles vacios,...).

Ademas bajo la tutela, si se desea, de los técnicos/as de la Red publica o
privada correspondiente ( AFIC, AEDL, Coworking,...).
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Zcomerdoemprende esta tutorizado por los mas de 100 técnicos de Ia Red de Agencias para el Fomento de la
Innovacidn Comercial (AFIC) que estin a su disposicion en todas Ias fases de su proyecto

£l comercio minorizta €3 una actividad Srmica i fan 3 generacidn de rentas y en s
expangion del orecimiento, aportando el 117X de La riqueza de Lz Comunitat Valenciana

£5 una de laz principales fusntes de empleo ya que 0oupa 3l 114X del total de afiiadas 2 b Seguridad
Sosial

Loz 62.534 tiendaz, con una superficie de venta de 6,5 millones de m2 y una faoturacion estimada
para el 2013 de 21.345 millones de euros, absorben &l 31'1% del 3asto total de L famitias

Juto a todo ello, ol comercio minorita actia como elemento integrador y dinamizador,
manteniendo viva iz cladades como punito de encusntro y relacidn

fad portaldelcomerdiante com los moti

para Ivertir en el sector comercial de la

Todo ello gracias a la tutela y colaboracién de los mas de 100 Agentes para el Fomento de la Innovacion Comercial
(AFIQ). ubicados en i manc X y consorcios de la Comunitat Valenciana, a los que podrd
acceder en el momento en el que lo necesite.
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ELEGIR PERFIL ( Persona Emprendedora o Negocio ya existente )
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£3 una de las principales fuentes de empleo ya que 0oupa 3l 114% del total de afiliados 2 la Seguridad
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Creo mi cuenta ( email y password )
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Simulador virtual para la mejora
o creacién de tu comercio

#comercioemprende es un producto de la Red AFIC que tiene como objetivo proporcionar al comerciante y a la
persona que quiere iniciar la actividad comercial una herramienta de diagndstico e informacion sobre las principales
fases del proceso de creacion o del conocimiento de la situacion competitiva de su Comercio

& CREAR UNA CUENTA

La preganta seleccionada te define como una PERSONA EMPRENDEDORA que se esta planteando la
posibilidad de iniciar una nueva actividad comercial o de servicios.

Todo ello gracias a la tutela y colaboracion de los mas de 100 Agentes para el Fomente de la Innovacion Comercial
(AFIC), ubicados en ayuntamientos, mancomunidades y consorcios de la Comunitat Valenciana, a los que podra
acceder en el momento en el que lo necesite.
esta red piblica que acumula mds de 20 afios de experiencia en

Registrate y comienza a recibir los beneficios de a
ector comercial

fiar en la experiencia d
la oferta de servidios al s

CREAR UMA CUENTA
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Indico un email y un password. También indico el municipio donde efectuo las simulaciones.

Crea tu cuenta de usuario o
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Recordar contrasefia

. S GENFRALITAT
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%

Crea tu cuenta de usuario

Email Email
Seleccione su municipio de residencia > P . .
Municipio P 1 * | Municipio perteneciente a un centro adherido al proyecto.
Clave Clave
Repita la contrasefia Repita la contrasefia

O He teido y acepto la politica de privacidad y aviso legal

Enviar

- . . " 18:54
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El sistema le muestra una guia, un asistente que le llevara a un proceso de autoaprendizaje en el
camino de crear su comercio/servicio de proximidad.
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Guardar y continuar »

¢ Tienes claras tus capacidades y conocimientos para abrir un negocio?

Abrir un establecimiento comercial o de servicios puede ser una oportunidad para incorporarse al mercado de trabajo y/o para mejorar las
expectativas profesionales y personales a través del desarrollo por cuenta propia de una actividad.

Para poder poner en marcha un negocio, antes que nada debemos valorar si cumplimos las exigencias minimas para ser capaces de ponerlo
en marcha, es decir, nuestras capacidades como emprendedor para poder afrontar las fases del recorrido necesario intentando evitar caer
en los errores mas frecuentes.

A continuacion te ofrecemos una serie de contenidos basicos que te pueden ayudar a efectuar las reflexiones iniciales.

Es necesario que introduzca un nombre y una descripcion para su simulacion. De esta forma podra encontrarla facilmente en el apartado
"Mi historial de simulaciones” si desea retomarla en un futuro.

Nombre de la simulacién
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Introducimos e

nombre” de la simulacidn...
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mertte en el apart

» TEST DEL EMPRENDEDOR Di

» ALTODLAGNOSTICD DE ACTITUDE

E LA DGPYME

» EVALUACION DEL PERFIL EMPRENDEDOR DEL SERVICHD PUBLICC DE EMPLED ESTATAL (SEPE)

» EVALUACION DE COMPETEMNCIAS. PARA EL EMPREMNDIMIENTO {CE

(SO EMPREMNDEDOR?

» GUA DE EVALLACTORN DEL PERFIL EMPREMDEDOR

» ARTICULOS MUY INTERESAMNTES
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Siguiente paso: “LA IDEA”... El sistema nos pregunta si tenemos claro una actividad o no... Y en todos
los pasos siempre podriamos preguntar a los técnicos/as de la Red publica o privada...
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Mi historial de simulaciones
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« Guardar y volver atras Guardar y continuar »

; Tlenes claro que tipo de productos y/o servicios quieres comercializar?

g seleccionado una activi quierc estudiar antes varias opciones

A la hora de crear un establecimiento, el punto de partida es encontrar una idea u oportunidad de negocio que justifique afrontar el riesgo
y el trabajo de poner en marcha el proyecto.

Hay que tener claro que productos y/o servicios quiero comercializar y si existe un mercado potencial para los mismos. Esta fase esta

intimamente relacionada con la que hace referencia al local, ya que su localizacion determina el area de influencia de nuestra actividad y por
lo tanto el mercado y la demanda potencial.

W
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Elijo que “si” tengo clara la idea de negocio e indico la actividad en concreto...
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Siguiente paso... “elijo ciudad”: ELDA . El sistema me facilita informacién macro/micro de caracter
socioecondmica de dicha poblacion...
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Elija el municipio donde desea abrir su negocio

[*} Municipio pertenecients & un centro adherido al proyecto

B e
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» ANUARID ECONOREOD DE LA CADGA,. COMSULTA DE LOS DATOS DE LN MUNICTPIO
* FICHAS MUNIOIPALES DEL INSTITUTO WALENCIAMC: DE ESTADISTICA (IVE)

» MURKIPIOS COMN PLAMES DE ACCION COMERCTAL (PAC)

» JCUUE ES LA RED AFICT

» EL PORTAL DEL COMERTIANTE DE TL LOCALTAD

; y 11:31
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Ahora me pregunta si dispongo de “local”...
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;Dispones ya de un local para desarrollar tu negocio?

S, ya lo he elegido C AUNn no

Sitiaks Fanuimanta o ol mapa Escnga kocales disponibles an o mapa

brtener

R

 AFTROLLCTS MR INTERESANTES

» CARACTERISTICAS DE LAS DESTINTAS MODALITDADES: COMPRA

» CARACTERISTICAS DE LAS DISTINTAS MODWAL IDADES: ALCHITLER/ARREMNDAMIENTO

» CARACTERISTICAS DE LAS DESTINTAS MODM IDADES: SUBARRIEMDO

» CARACTERISTICAS DE LAS DESTINTAS MODAL IDADES: TRASPASO
» MODELDS DE COMNTRATOS.
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Marcamos que tenemos un local. Lo podemos geoposicionar por la direccién del inmueble o
simplemente “arrastrando” el puntero...
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Puede arrastar el icono ¥ en el mapa para ajustar Ia posicién del local, o bien escribir una direccién para que lo posicionemos por usted.

Direccion NGmero Codigo posta

Centrar mapa en local

Analisis de su area de influencia.

Cudl es el 3mbito de su drea de
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Inicio un andlisis de su area de influencia (mapa de isdcronas). En el cuadro de didlogo de la derecha
establezco dicha Area. El sistema me grafia dicho Mapa y me indica los competidores directos que se
encuentran en la zona
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Ahora quiero que el sistema me elabore un “Informe de implantacién comercial”...
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» Melva §
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cv.a3s
L3 Galga

Datos de mapas £2012 Inst. Geogr. Nacicnal  Términos de uso

Obtener informe de implantacién comercial
11:46
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Ya me esta dando unos datos... del Padrdn, de la Encuesta de Presupuestos Familiares, fisicos,...
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Configuracion del informe

Estadisticas del municipio

Total poblacion municipic 54056
Poblacion de hombres en municipic 26409
Poblacion de mujeres en municipio 27647

Superficie urbana estimada  6.74 km?

Estadisticas del area de influencia

Si cree que los datos proporcionados no son precisos, puede proporcionar sus propios
datos.
[] cambiar parametros del informe

Area de influencia estmada  2.01 km?
Total poblacion Area de Influencia 16121 habitantes
Poblacién hombres Area de Influencia 7876 Hombres

Poblacién mujeres Area de Influencia 8245 Mujeres

Gasto comercializable medio por persona

Si cree gue los datos proporcionados no son precisos, puede proporcionar sus propios
datos.
[] cambiar parametros del informe

Gasto comercializable medio por M. 9€
persona "Mascotas v accesorios i

Generar informe con esta configuracidn




Paginas 1y 2 del INFORME DE IMPLANTACION COMERCIAL

POBLACION AREA DE INFLUENCIA
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Paginas 3 y 4 del INFORME

Listodo de empreses de su octividod en el dreo de influencia
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COMPETENCIA EN AREA DE INFLUENCIA
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Pagina 5 del INFORME

GASTO COMERCLALIZARLE
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Siguiente paso... Sobre la “forma juridica”...
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B comercioemprende &

& Gy iove a0t

; Tienes claro bajo que modalidad vas a crear tu empresa?

O si CNo

Consulta datos especificos de la forma escogida Valora pros y contras de cada posibilidad

La actividad s= debe desarrollar bajo alguna de las modalidades existentes de formas juridicas. La eleccidn va a venir condicionada por una
serie de factores: n® de sodios, responsabilidad, capital social disponible_.. Por otra parte utilizar una u otra tiene sus implicaciones al nivel de
los tramites administrativas y sus repercusiones fiscales y contables.

T

También le recomendamos

v

EL EMPRENDEDOR DE RESPOMSABILIDAD LIMITADA

LA SOCIEDAD LIMITADA DE FORMACION SUCESIVA

W

W

MODELOS DE ESTATUTOS ¥ COMTRATOS




Sobre los “tramites administrativos”...
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;Conoces qué tramites son n
marcha tu actividad? -y

Csi ONo

2 principalis trmites

» INFORMACION ¥ TRAMITES O LINE

# COMSTITUCEOM TELEMATICA DE EMPRESAS A TRAVES DE (IRCE (DGPYME]
» CLEWVE PIM [ANTES “PIN 24 H™ DE LA AGERCTA TRIBLITARLA)

» SOUCTTUD O BAGD UMECO POR INTERMNET

» ALTA DE AUTONORMO ¥ PRESTATIOMN POR DESEMPLED

ULADORA, DE LA CLIOTA DE AUTOMORMOS

¥ JCUAL ES EL REGIMEN DIE SEGURIDWD SOCIAL PARA LIDS SOCI0S2

» LA DECISION AISCAL PARA, EL EMPRESARID INCIVIDILAL: MODULOE O ESTIMACION DIRECTA

¥ PLANTILLA DE UBRO DE INGRESDS ¥ GASTOS.

» BONIFICACIONES EM L OUCTA POR ALTA DE AUTONOMCS

» LA AGURA DEL FAMILIAR ALTOMOMO COLABDRADOR

» CALEMDWFID FISCAL
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Sobre el “Personal”...
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i Tienes previsto contratar trabajadores/as?

CrSi ONo

Consulta informacion sobre contratacion laboral Paza a la siguientes fase del proceso

‘Guardar y volver atras Guardar y continuar &-

También le recomendamos

* MODALIDADES DE CONTRATOS Y DESCARGA INDIVIDUAL DE IMPRESOS
» ASISTENTE SOBRE COMTRATOS DE TRABAJC DEL SEPE: TU CONTRATACIOM EN & PASOS

» LA COMTRATACION DE FAMILIARES POR EL AUTONOMOY/A
» CONTRATACION DE EXTRAMJERDS NO COMUNITARIOS
» CONTRATACION DE PERSOMAS DISCAPACITADAS. NORMATIVA DE INTEGRACION

» COMNTRATACION DE PERSOMAS DISCAPACITADAS. BOMIFICACIOMES

» OTRAS UTILIDADES PARA LA COMTRATACICON
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Sobre la obtencidn de “financiaciéon” para el negocio...
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iNecesitas dinero para empezar?

Csi ONo

Ayuda y o jos para conseguir financiacion Paza a la siguiente fase del proceso

También le recomendamos

PROGRAMA DE AUTO CALCULC DE LA PRESTACION POR DESEMPLEQ

w

> SOLICTTUD DE PAGO UNICO POR INTERMET

LA GESTIOMN FINANCIERA

w

> GUIA UTIL DE FINAMCIACION

* CALCULADORA FINAMNCIERA

W

EL CROWDFUNDING
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Sobre posibles “ayudas y subvenciones”...

x
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Mi historial de simulaciones
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« Guardar y wolver atris Guardar ¥ continuar »

;Quieres saber si existen potenciales ayudas o bonificaciones para tu

actividad?

O si O No

Guardar ¥ continuar »

« Guardar y volver atras

También le recomendamos

> RESUMEN DE EONIFICACIONES A LA CONTRATACION ELAEORADO POR EL SEPE
> RESUMEN DE BONIFICACIONES AL ALTA DE AUTONOMOS ELABORADO POR LA SEGURIDAD SOCIAL

£
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En este punto, “Plan de Viabilidad”, conectariamos con VIAPLAN ... (Si se desea, si no, el ACIERTA acaba aqui...)

Encerta - Comunitat Valenciana *
T A . . . - . - e —
< (€ ‘@‘ G0 i https://acierta.portaldelcomerciante.com/es/expedientesbackend, 673 wee fg Buscar i N @ 4 & =
~
= . - Oscar Morales
9 comercioemprende & | aflC ( encerta Emprendedor

>

¢Quieres valorar la rentabilidad de tu proyecto?

s, C No,

quierc obtener un plan de empresa VIAPLAM gratuito ya dispongo de un plan de empresa

También le recomendamos
*» RECOMEMDACIOMES PARA ELABORAR UM PLAM DE EMPRESA
» GUIA PARA REALIZAR UM PLAM DE EMPRESA

» COMO REDACTAR UM PLAM DE EMPRESA

> UTILIDADES

https://datos.portaldelcomerciante.com//userfiles/PortalEncerta/ Contenidos/3fée3 cdclcddaleGuia_realizarPlandeEmpresa.pdf W

O Escribe agui para buscar O
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Salinas, 27 de Junio de 2019
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CONTEXTO Y FINALIDAD «

= ®.
pr=———— ] e
Dificultades para Mayor porcentaje de
encontrar trabajo por emprendedores por Grandes dificultades para
cuenta ajena: incremento necesidad que por acceder a la financiacion
del autoempleo vocacion bancaria

ELEVADA DEMANDA DE ASESORAMIENTO PARA LA APERTURA DE NEGOCIOS

NECESIDAD PARA Que estime la viabilidad
EL TECNICO DE
DISPONER DE Que minimice el riesgo VIAPLAN
HERRAMIENTAS
ADECUADAS Que posibilite financiacion
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Servicios y Nuevas Tecnologias S.L CQUE ES Y PARA QUE SIRVE mm\ﬂwopé
UN PLAN ECONOMICO FINANCIERO? =

es el plan economico- financiero CONCRETO para poner en
marcha el proyecto

‘ es un trabajo de REFLEXION: “ponemos pies en el suelo”

‘ analiza la VIABILIDAD técnicay econOmica del proyecto

‘ detectalos PROBLEMAS ANTES
‘ permite ANTICIPAR SOLUCIONES y MINIMIZAR EL RIESGO

‘ es una “tarjeta de PRESENTACION” imprescindible para los
Bancos



sernutec
®< Servicios y Nuevas Tecnologias S.L ERRORES FRECUENTES PLAN
ECONOMICO FINANCIERO

No tener en cuenta el Fondo de Maniobra

Confundir ingresos con cobros

No cuantificar en términos de gasto comercializable el mercado
potencial

No valorar adecuadamente la competencia

No realizar una adecuada prevision de Tesoreria

OO0

i No determinar el umbral de rentabilidad del negocio


https://www.google.es/url?q=http://www.altag.net/como-las-empresas-pueden-aprender-de-sus-errores-nuevos/&sa=U&ei=ZO1UU4ChKqnC0QXb0oGQBw&ved=0CDYQ9QEwBA&sig2=LmMPKt1oMLkjl_CNAU37Uw&usg=AFQjCNFXgw_CCkmyVhdDjcKgcRwN-bbJnA
https://www.google.es/url?q=http://www.altag.net/como-las-empresas-pueden-aprender-de-sus-errores-nuevos/&sa=U&ei=ZO1UU4ChKqnC0QXb0oGQBw&ved=0CDYQ9QEwBA&sig2=LmMPKt1oMLkjl_CNAU37Uw&usg=AFQjCNFXgw_CCkmyVhdDjcKgcRwN-bbJnA
https://www.google.es/url?q=http://psicologosperu.blogspot.com/2010/11/aprender-del-error.html&sa=U&ei=OvtUU-22Cuqh0QXzgIHIDA&ved=0CC4Q9QEwAA&sig2=Qii7pa8NkHSceKAd7-0uBw&usg=AFQjCNHLVXsxDLccu0tnCdj_uu_zWKQ_5w
https://www.google.es/url?q=http://psicologosperu.blogspot.com/2010/11/aprender-del-error.html&sa=U&ei=OvtUU-22Cuqh0QXzgIHIDA&ved=0CC4Q9QEwAA&sig2=Qii7pa8NkHSceKAd7-0uBw&usg=AFQjCNHLVXsxDLccu0tnCdj_uu_zWKQ_5w
https://www.google.es/url?q=http://gamersarmor.blogspot.com/2013/11/call-of-duty-ghosts-errors-and-fixes.html&sa=U&ei=OvtUU-22Cuqh0QXzgIHIDA&ved=0CDIQ9QEwAg&sig2=-5IgRwokgM_4mhV9zH3WKQ&usg=AFQjCNEZRAiETg9nNjaxpdw1a77tmqLj3Q
https://www.google.es/url?q=http://gamersarmor.blogspot.com/2013/11/call-of-duty-ghosts-errors-and-fixes.html&sa=U&ei=OvtUU-22Cuqh0QXzgIHIDA&ved=0CDIQ9QEwAg&sig2=-5IgRwokgM_4mhV9zH3WKQ&usg=AFQjCNEZRAiETg9nNjaxpdw1a77tmqLj3Q
https://www.google.es/url?q=http://elnavegadordemercator.blogspot.com/2013/02/incertidumbre-error-precision.html&sa=U&ei=OvtUU-22Cuqh0QXzgIHIDA&ved=0CDQQ9QEwAw&sig2=I1sO6LL8JRToH51MttANug&usg=AFQjCNG5XzL4YqkdXb4I9XpjzmxDQVMydw
https://www.google.es/url?q=http://elnavegadordemercator.blogspot.com/2013/02/incertidumbre-error-precision.html&sa=U&ei=OvtUU-22Cuqh0QXzgIHIDA&ved=0CDQQ9QEwAw&sig2=I1sO6LL8JRToH51MttANug&usg=AFQjCNG5XzL4YqkdXb4I9XpjzmxDQVMydw
https://www.google.es/url?q=http://www.countedforchrist.org/2012/06/27/3-errors-about-sin-error-3-a-denial-of-acts-of-sin-2/&sa=U&ei=X_9UU7nMA8WY1AXBj4CICg&ved=0CDoQ9QEwBg&sig2=e9MsU1dSlpsrL_oflTl9oA&usg=AFQjCNFxiMUajzMq6otCz8NZ4OX0dcLvSw
https://www.google.es/url?q=http://www.countedforchrist.org/2012/06/27/3-errors-about-sin-error-3-a-denial-of-acts-of-sin-2/&sa=U&ei=X_9UU7nMA8WY1AXBj4CICg&ved=0CDoQ9QEwBg&sig2=e9MsU1dSlpsrL_oflTl9oA&usg=AFQjCNFxiMUajzMq6otCz8NZ4OX0dcLvSw
https://www.google.es/url?q=http://bulldogdata.com/2012/07/converter-5-0-error-crypto-exception-if-you-ever-get-this-error-when-p2ving-then-read-on/&sa=U&ei=X_9UU7nMA8WY1AXBj4CICg&ved=0CEAQ9QEwCQ&sig2=AQNBiMe9fuKn6wG70pSGKA&usg=AFQjCNEJ-8D6li-PSnORcS5fpys3kfaz
https://www.google.es/url?q=http://bulldogdata.com/2012/07/converter-5-0-error-crypto-exception-if-you-ever-get-this-error-when-p2ving-then-read-on/&sa=U&ei=X_9UU7nMA8WY1AXBj4CICg&ved=0CEAQ9QEwCQ&sig2=AQNBiMe9fuKn6wG70pSGKA&usg=AFQjCNEJ-8D6li-PSnORcS5fpys3kfaz

sernutec
Servicios y Nuevas Tecnologias S.L

CONTEXTO Y FINALIDAD

—[ 1 Es unaaplicacién informética que permite la elaboracién del
Plan economico- financiero contrastando distintas simulaciones

—I 1 Quetiene en cuentatanto los factores internos como los
externos ala hora de determinar la viabilidad

__[] Que proporcionainformes personalizados con unainformacion
de calidad que permite disponer:

@ al técnico de un soporte para el asesoramiento
@ al emprendedor/a de una simulacion para la toma de decisiones

@ a la entidad financiera de un documento para valorar la
concesion de financiacion bancaria



sernutec .
Servicios y Nuevas Tecnologias S.L ¢ COMO DETERMINA VIAPLAN LA
VIABILIDAD?

A partir de los factores INTERNOS

Fondo de Maniobra
Balances
Cuenta de Resultados
Tesoreria
Analisis de margenes
Umbral Rentabilidad
Ratios

A partir de los factores EXTERNOS

Gasto comercializable
potencial

Cuota de mercado
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METODOLOGIA = [ 2 e | me=
USUARIO/A Cumplimentacion cuestionario
TECNICO/A Introduccion de los datos en la aplicacion
VIAPLAN Obtencidon de los informes

TECNICO/A
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EL CUESTIONARIO A

L[] Se obtiene desde la propia aplicacion

-1 Su cumplimentacién reafirma la voluntad del emprendedor/a

PLAN DE VIABILIDAD CussSonsria Previa

PRODUCTOS Y/O SERVICIOS

—{1 Trabajo de campo para el promotor/a

gamental para poder determinar los resultados previstos y por tanto |2 V18

lente no poner todas las referencias de productos servicios a comercializar sino agrupa
in tampoco simplificar excesivamente. Se trata de lograr un término medio que proporc
n. Por ejemplo en el caso de cafeteriabar podriamos poner: cafés e infusiones, refres(ns. CEIVEZas,
s con zkcohol, bocadillos, tapas y mends.

—{ 1 Datos basicos necesarios para cumplimentar la aplicacién

—{ 1 Con explicaciones y ejemplos

los datos se pueden obtener
marcha o incluso de Internet.

de informacion proporcionada por los proveedores, de otros jocios similares en

For otra parte es fundamental cumplimentar la Gltima columna con |2 estimacion gue consideremos para a
producto o servicio en funcién de como orientemos nuestro negocio. Por gjemplo yo puedo abrir una Fruteria-

‘“erduleria y estimar que del total de mis ventas previstas (que es el 100%) el 70% serd venta de verduras y e

v'Inversiones

v'Gastos de puesta en marcha

v'Gastos de explotacién y periodicidad

v'Gastos de personal

v'Fuentes de financiacion

v'Coste unitario y PVP de los productos y/o servicios
v'Estacionalidad de las ventas

v'Area de influencia y poblacion estimada
v'Establecimientos de la competencia. Valoraciéon

Coste de
mmpra medio
unitario

100%
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EL CUESTIONARIO PREVIO

FOCUS

PYME Y EMPRENDIMIENTO
Comuntal Valenciana

Alro y Medio Vinalopé

(== m e me=

PLAN DE VIABILIDAD

Cuestionario Previo

PLAN DE VIABILIDAD

DATOS DEL PRO

Cusstonaric Previe

Nombre comercial |

Breve descripcion
de laactividad

Direccion I

balidad | | e | | provincia

wo 1 )

iNecesita local para desarrollar la actividad?:

En case afirmativo,

Es en propledad
O alquilado con :l afos previstos de contrato

Esta prevista la apertura:

De lunes a viernes

Otra: De a
Y ademads

Sibados mahana

Sibados mahanay tarde
Domingos mafana
Domingos mafana y tarde

Que tipo de forma juridica tienes pensada para el proyecto?. Ten en cuenta que si
puede optar entre una Empresa Individual y una Sociedad Limitada Unipersonal. En
dspone del resto de posibilidades

Empresa individual

Sociedad Limitada Unipersonal (SLU)
Sociedad Limitada (SL)

Sociedad Limitada Nueva Empresa (SLNE)
Comunidad de Bienes (C8)

Sociedad Civil (SC)

Sociedad anénima (SA)

Sociedad Limitada Laboral (SLL)
Sociedad Anénima Laboral (SAL)

ooo0po000o0o

Cooperativa de Trabajo Asociado CTA)

No obstante, puede obtenerse mds informacion en:
http:/ /www.portaldelcomerciante.com/es/articulo /elige-tu-forma-juridica

Nas a desarrollar el proyecto bajo la férmula de franquicia? SI D NO D

£ caso afirmativo, ;De cudntos ahos de duracidn esel contrato? E

solo hay un promotor sélo se
€l caso de ser mas de uno se
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EL CUESTIONARIO PREVIO e (= w e ==

PLAN DE VIABILIDAD Cusstonsrio Previe

GASTOS DE PERSONAL
PRODUCTOS Y/O SERVICIOS
PROMOTOR /ES

INDMBRE Y APELLIDOS SUELDO MENSUAL ASIGNADO Este apartado es fundamental para poder determinar los resultados previstos y por tanto 1a viabllidad del proyecto.
Promotor 1: & conveniente no poner todas las referencias de productos o servicios a comercializar sino agruparlas por
Promotor 2: “familias” sin tampoco simplificar excesivamente. Se trata de lograr un término medio que proporcione suficiente
Promotor 3: nformacion. Por ejemplo en el caso de una cafeteria bar podriamos poner: cafés e Infusiones, refrescos, cervezas,
Los distintos promotores se tienen que asignar una remuneracidn fija mensual que esla que se deberia dbtener con @mbinados con akohol, bocadillos, tapas y menis.
ndependencia de los resultados del negocio.
TRABAJADORES /AS A CONTRATAR Los datos se pueden obtener de Informacién proporcionada por los proveedores, de otros negocios similares en
TEMPO marcha o incluso de Internet.
N° TRAB SALARIO PARCIAL %JORNADA
EN ELPUESTO.|  BASE MENSUAL S/No Ror otra parte es fundamental cumplimentar la Gltima columna con la estimacién que consideremos para cada
producto o servicio en funcion de coémo orientemos nuestro negocio. Por ejemplo yo puedo abrir una Fruteria-
\erduleria y estimar que del total de mis ventas previstas (que es el 100%) el 70% serd venta de verduras y el 30%
restante de frutas
FRODUCTO O SERVICIO Coste de Xestimado del
0o @mpra medio P.V.P. producto o serviclo
todas las referencias sino agrupadas por concepto v/o coste
. Padas o uniario | (onIVA) | sobre el total de
S se desconoce o no se tiene claro el sueldo mensual, para orientarse se puede consultar en el correspondiente medio similar) sin IVA) e

Convenio Colectivo del sector.

En este apartado se deben especificar cuales son la fuentes de financiacion de las que se dispone para poder
afrontar las inversiones y gastos de constitucion necesarios para la puesta en marcha del negocio. También seria
interesante que el emprendedor/a contemplara una clerta cantidad como “colchdn de liquidez” para poder afrontar
los gastos corrientes de los primeros meses donde con toda probabilidad la cifra de ingresos reales porventas serd
Inferior a la estimada.

ICONCEPTO IMPORTE
JAportacion en dinero (ahorros del emprendedor, présamo de familiares 0 amigos...)

ICapitalizacion prestacidn por desempleo (pago Gnico)

lsubvenciones recibidas ( no sdlo solicitadas)

Préstamo Bancario | (cumplimentar las datos correspondientes)

Préstamo bancario 2 (cumplimentar las datos correspondientes)

[Financiacién por leasing

ICrédito de proveedores (aplazamientos en el pago de inversiones o mercaderias)

FRESTAMO | PRESTAMO 2
[Nipo de interés Mpo de interés
Mazo amortizacion Plazo amortizacion

100%

[Frecuencia de pagos Frecuencia de pagos
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EL CUESTIONARIO PREVIO = (e | mes

PLAN DE VIABILIDAD Cussionsric Previc PLAN DE VIABILIDAD Cussionsrc Sreve

INVERSIONES PREVISTAS '0S CORRIENTES DE FUNCIONAMIENT

En este apartado debera reflejar las inversiones previstas para iniciar el proyecto. Esta informacion la podra obtener

solicitando presupuestos o facturas pro-forma de los proveedores o incluso a través de la bisgueda por Internet. £ este apartado se debe cumplimentar los Importes estimados a los gastos normales de funcionamienta del
IMPORTE % | IMPORTE del regocio. La informacidn se puede obtener de los prowedores de productos y/o servicios o de datos aporados por
ICONCEPTO TOTAL p
GinIVA) | VA IVA regocios similares ya en funcionamiento.
ICompra de terrencs . . R
En este caso hay que especificar la periodicidad del pago. Por ejemplo si la prime de seguro es anual rabrd que
[Compra de locales
indicario en la columna correspondiente con el importe correspondiente al periodo concreto. Este dato es
[Maquinaria fundamental para poder elaborar una adecuada cuenta de Tesoreria Imputando los pagos a los mementos en que
[Herramientas, wtillaje, menaje. ralmente se realizan.
Mebiliario
Rétulos, luminasos los periodos habituales son: MENSUAL, BIMENSUAL, TRMESTRAL, CUATRIMESTRAL Y ANUAL. Si es posible
Eauipos informiicos especificar los meses concretos. Por ejemplo: “Primas de Seguros” ANUAL (marzo)
[Programas informativos, software
instalaciones técnicas (aire acond ikionado, iluminaddn, seguridad...)
" PERIODICIDAD |IMPORTE PERIODO
[Reformas, acondicionamientos del kecal
ICONCEPTO DEL PAGO (sin IVA)
Vehiculos
[Existencias inicisles de mercancias (primera llenada del establecimiente) lquileres
[Existencias inicisles de otres aprovisionamientos (envases, embalyjes..)
Primas de seguros
Uniformes/equipamiento de trabajo
ICuotas de leasing/renting
[Marcas, patentes, legetipes
karters de chentes IConsumo estimado electricidad
[Tras pase del negocio IConsumo estimado agua
valer de los elementos adquiridos con leasing IConsumo estimado teléfono
[Fianzas y depdsites { o, | alquiler)
nzas y depd POI emPpR, &n € Fquiker IConsumo estimado gas
[Cure tipo de avales y garantias
ICuota Internet
[Dinero en efective/Caja y Bances
lotres IConsumibles (bolsas, papel envolver...)

ICastos de limpleza (material y/o personal)

GAsros DE CONSTTTUCION Y DE PRIMER ESTABI.ECIIIIENTO ICampafas de publicidad periddicas

Los gastos de constitucidn y de primer establecimiento hacen referencia a aquellos gastos que no son inversiones, [Tributos (18I, vados, Impuesto circulacion...)
pero tampoco son gastos corrientes, sino necesarios solamente para poner la actividad en marcha. Los importes lcombustibles, Gastos de transporte
@mespondientes a las licencias y tasas se deben obtener en el Ayuntamiento.

Material de oficina

CONCEPTO IMPORTE % |IMPORTE del Ot ICestoria /asesoria
(Sin IVA) | IVA IVA Reparaciones y conservacién
[Licencia de apentura lastos diversos
|Alas de suministros (agua, luz, teiéfone, gas...) Otros__ —_

|Licencia de obras

[Proyecte Téenice

[Otras tasas y/o licenciss
|Castos de gestoria /notaria

[Publicidad inicial de lanzamiento

[Cinones de entrada.{en franquicias)
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EL CUESTIONARIO PREVIO

PLAN DE VIABILIDAD Cusstonaric Previe

DE PERSONAL

PRO

OS Y/O SERVICIOS

PROMOTOR /ES

v SUELDO MENSUAL ASIGNADO Este apartado es fundamental para poder determinar los resultados previstos y por tanto la viabilidad del proyecto.
Promotor |: B conveniente no poner todas las referencias de productos o servicios a comercializar sino agruparlas por
Promotor 2: “familias” sin tampoco simplificar excesivamente. Se trata de lograr un término medio que proporcione suficiente
Promotor 3: nformacion. Por ejemplo en el caso de una cafeteria bar podriamos poner: cafés e infusiones, refrescos, cervezas,

Los distintos promotores se tienen que asignar una remuneracidn fija mensual que esla que se deberia abtener con
hdependencia de los resultados del negocio.
TRABAJADORES /AS A CONTRATAR

ombinados con alcohol, bocadillos, tapas y mends.

los datos se pueden obtener de informacién proporcionada por los proveedores, de otros negocios similares en

TIEMPO marcha o incluso de Internet.
PUESTO PgERAS Ll PARCIAL | % JORNADA
EN EL PUESTO.|  BASE MENSUAL Si/No Ror otra parte es fundamental cumplimentar la Gitima columna con la estimacién que consideremos para cada

producto o serviclo en funcidon de como orientemos nuestro negocio. Por ejemplo yo puedo abrir una Fruteria-
\erduleria y estimar que del total de mis ventas previstas (que es el 1 00%) el 70% serd venta de verduras y el 30%
mstante de frutas

PRODUCT! SERVIOO Coste de X estimado del
0L @mpra medio P.V.P. producto o servicio
(no todas las referencias sino agrupadas por concepto v/o coste «on IVA) o
§ se desconoce o no se tiene claro el sueldo mensual, para orientarse se puede consultar en el correspondiente medio similar) sin IVA)

Convenio Colectivo del sector.

En este apartado se deben especificar cuales son la fuentes de financiacidén de las que se dispone para poder
afrontar las inversiones y gastos de constitucion necesarios para la puesta en marcha del negocio. También seria
interesante que €l emprendedor/a contemplara una cierta cantidad como “colchdn de liquidez™ para poder afrontar
bs gastos corrientes de los primeros meses donde con toda probabilidad la cifra de ingresos reales porventas serd
inferior a la estimada.

ICONCEPTO IMPORTE

lAportacién en dinero (ahormros del emprendedor, préstamo de familiares o amigos...)

ICapitalizacién prestacién por desempleo (pago Gnico)

[Subvenciones recibidas ( no sélo solicitadas)

Préstamo Bancario | (cumplimentar las datos correspondientes)

Préstamo bancario 2 (cumplimentar las datos correspondientes)

Financiacién por leasing

ICrédito de proveedores (aplazamientos en el pago de inversiones o mercaderias)

RESTAMO |

[Mpo de interés

Plazo amortizacién

Frecuencia de pagos

PRESTAMO 2

Tpo de Interés

Plazo amortizacién

Frecuencia de pagos

100%
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EL CUESTIONARIO PREVIO e
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PLAN DE VIABILIDAD Cussionsric Preve PLAN DE VIABILIDAD Cusstonsrc Previe

ESTIMACION DE LOS INGRESOS | MERCADO Y COMPETENC

Lilizando como referencia el sigulente cuadro:

ESTACIONALIDAD [Proxim idsd 00 metros
[Distrite BOO metros
Con la estacionalidad se intenta reflejar si nuestronegocio tiene una facturacién bastante similar todos los meses o Municipsl 000 metros
s al contrario sufre muchas oscilaciones. Por ejemplo una floristeria tiene un 20 ¥ de su facturacidnen el mes de Urbano 000 metros
roviembre. O por ejemplo si en agosto se clerra por vacaciones la facturacion sera 0%. [Comarcal B.000 metros
[Provincisl 0.000 metros
ENE | FEB | MAR | ABR | MAY | JUN | JUL | AGO | SEP | OCT | NOV | DIC total Ludl es el drea de influencia que considera para su establecimiento? [:] metros

100% Luanta poblacidn cree que reside en esa irea? : habitantes

En el drea de influencia, jexisten establecimientos competidores del suyo? D No E] Si
En caso afirmativo, relacionelos y valdrelos (incluyendo el suyo)

En el sigulente cuadro se debe realizar una estimacdn sobre las unidades de productos y/o servicios que el
emprendedor/a considera posible facturar para cada wnidad de tiempo. A este respecto se pueden utilizar como

wnidades de tiempo: dia, semana, mes o aho BSTABLECIMIENTO DIRECCION
Facoucro o smwao N e e A
estimada de tiempo B
(e
D
E
F
]
H
\alorar los establecimientos (ncluido el del proyecto) asignado la puntuacién segin los aspectos del aadro de
aloracién:
Establec. | 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10| n 12 13 Total
1A
s
IC
D
E
F
IC
Cuadro de valoracién. Aspectos a valorar
IMPORTE MEDIO DE GASTO MEDIO POR CLIENTE e Lot L
2 |SCAPARATE de peor(l) 3 mejor(10) 9 |HORARID e 2eor(1)3 mejor(10)
l I I I [ 3 [PECORACION INTERIOR: de oeoril)a mejor(1d) 10 [PABADOS: cerradoll) adertols)
4 LT EXTERIOR de peor(l)a mejoris) 11 JOVSION DE TARETAS: no(1)34S)
En este apartado se debe considerar tres clientes tipo, es decir, en funcién de nuestro negocio y del importe de s  |uzwTERoR de neoril) 3 mejoris) 12 JANTICOEDAD: mis(8) menos 0)
ruestros productos y servicios, debemos especificar el gasto medio de tres clases de clientes. Por ejenplo s [saToo: ce seortn) 2 mepr 1) 13 Joraos racToREs: de seoril)a mepr 10
imaginemos un kiosco, pues podemos considerar un cliente que se gaste una medias de | €, otro que se gaste 3 € 7 [EiaconcauDaD/PRECio de peori1)a mepr1 O

yotro que se gaste S €. Si fuera una tienda de ropa, podiamos considerar tres clientes con un gasto medio de 10,

Etos aspectos son los que se consideran mas relevantes para una actividad comercial. No obstante, puedes utilizar
30 y S0 € respectivamente.

yvalorar otros aspectos que consideres mas acordes con la actividad de tu proyecto.
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LA APLICACION

0 Se cumplimenta facilmente con los datos del cuestionario

0 Permite realizar y almacenar distintas simulaciones

6 Todos los calculos se realizan automaticamente

6 Tablas y desplegables integrados: actividad, tipos de IVA, EPF

0 No es el Plan de Viabilidad que queda configurado por los informes
0 Asistido con ayudas
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LA APLICACION
e o

) VIAPLAN - Mozilla Firefox

Archiva  Edtar  Mer  Historial Marcadores  Herramientas  Avuda

VIAPLAN | +

! (- 0 indicadores. portaldelcomerciante. comyindz: . php?subs=sisvicomer &mod=modproyectasiacc=Funil g [ | ‘ ﬂ + Wb Search

(8] Més visitados 0 Comenzar a usar Firef.. |5 Ultimas noticias Galeria de Wweh Slice | Hotmail gratuita | Sitins sugeridos

. ENTIDAD
Biznvenidofa:
viaplan demo
(viabilidad)

@ pesconectar

PLAN DE VIABILIDAD

0 Elemento/s seleccionadols

@ CUESTICNARIO Proyectos de empresas comerciales o de servicios para evaluacién de su viabilidad

Mombre Comercial Actividad 2 i Promator 2 Fecha inicio 2
& LISTADO DE PROYECTOS e hocgided
COMERCID AL POR MEMOR DE ACCESORIOS v ANTONIO FERMANDER
£ MUEYC PROYECTO | TODOD PARS TU COCHE 2309:2013 /
RECAMBIOS YEHICULOS GARCIA

COMERCIO AL POR MANOR DE TODA CLASE DE .
|:| Tienda Multinegocio YEMTATODO201 3 CEREANENE Maoncada Pepe Lopez AT0452013

AN

. GUASRDER(A ¥ EMSE?AMNZA DE EDUCACICN
O Lucicteca Mativicad Climent Moncada Promator 01/04/2013 /
INFANTIL, EXCLUSIVAMENTE

1 b Pl [z0%] 3 Resultados

indicadores, portaldelcomerciants com/inde:x . php? subs=sisvicomar&mod=modproyectostacc=Fun00
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EL PROYECTO s

Madeles Ae Vieonio on
tiempar A redes”
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{mmim e | mes

“) VIAPLAN - Mozilla Firefox

Archiva  Editar  ¥er  Historial Marcadores  Herramientas  Ayuda

[ wiapLan | + ‘

c | ‘ 7] = wieb Search

6 & indicadores, portaldelcomerciante. comfindes:. php?subs=sisvicomer&mod=modproyectoséacc=Funin

(5] Més visitados @ Comenzar a usar Firef... |5 Ultimas noticias 3 Galetia de Weh Slice || Hotmail gratuita | Sitios sugeridos

Edicidn de Proyecto

E Proyecto: TODO PARA TU COCHE Promotor: ANTONIO FERNANDEZ GARCIA

Proyecto 'I" Promotores | Inversiones | Gastos Constitucion | Gastos corrientes "I" Gastos de Personal 'I" Financiacion 'I' Productos |

Afios contrato

R_equnare local / Si, En alguiler  (» del local {ver?)
Tipo =

Afios contrato

franquicia D

(ver?) (2

Franquicia? 2

Horario de - -
apertura @ Wes & sdbado mediodia ¥

con 1 mes de
vacacion 2

Ingresos estimados 'I' Infermes |

Nombre TODO PARS TU COCHE
Comercial

COMERCIO &L POR MEMOR DE Recargo
Actividad ACCESORIOS Y RECAMBIOS WEHICULOS Equivalencia?
Breve L& PROPIA DESCRITA EM La ACTIVIDAD
Descripcion del
Provecto

CJ LARGA 27 A
Domicilio / Localidad

- : ) } E dividual/auts A

Codigo Postal Provincia ICasteHUn ~ Tipo Sociedad ETESE) (el 2 e

Horario/vacaciones para un adecuado
calculo de los ingresos

indicadares, portaldelcomerciante. comjindes  php?subs=sisvicomer Bmad=modproyectostacc=Fun00# pes-5502352 7 765026facd
e
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Alre y Medio Vinalopé

INVERSIONES = (=i e | mes

) VIAPLAN - Mozilla Firefox

Archivo  Editar  Wer  Historial Marcadores  Herramientas  Ayuda

YIAPLAR | + |

(- &% indicadores portaldelcomerciante, com/inde::, php?subs=sisvicomermod=madproyectosiacc=Fun0d hrg [ | | _—\ = ‘Web Search

: Hotmail gratuita @@ Sitios sugeridos

@ Mas visitados 0 Comenzar a usar Firef. . |5 | Clkimas noticias a Galeria de Web Slice :

L= Inversiones A
Amortizacion  Amartizacion
Importe Inicial = Importe Total
Concegpto 2 X % Iva 12 Impiorte VA B . % Importe
[sin iva) (con iva) 5 5
Compra de Terrenos I 262 ¥ 0.00 ooo H [~
Compra de Locales I 26.2 v .00 0.00 H [~
Matinaria 7300.00 [262 181260 321260 o v
Herramiertas v ulilsje, mensie.. 1400.00 1.766.80 o v
Wablliatio £00.00 75720 (™
Rétuloes, Luminazos 1000.00 1,.262.00 H w
Eguipos Informaticos F50.00 94650 H [~
Progremas Informaticos, software 125.00 15775 H o —
Instalaciones Técnicas (aire acond. , iuminacion |
. o] W
seguridad...)
Reformasiacondicionamientos del local 25000.00 [ze2 = 6,550.00 31,550.00 315500 | v

. [ESZIm| oz % amortizacion segun
Existencias iniciales de mercancias TI p 0S I VA [262 ] 152440 . g
— tablas fiscales

(otro Seiva)
Existencias iniciales de otros aprovisionamientos (envases,
IQG,Q w o000 o.00 o.oa (*J
embalajes...)
Uniformesfeguipamiento de trabsio F2.00 I 262 ¥ 18.86 90.56 4543 [~

Marcas, patentes, logatipos

Cartera de cliertss

Traspaso del negocio

Fianzes y depdsitos en el alguiler 1500.00

Cratipo de aveles v garantias

Linero en efectivotCaja y Bancoz a00,00

@ @, @ o, a o,
5 =1 5 =1 5 =1
= = = = = =
@ @ @ @ @ @

o

=1

=1

o

=1

=

o

=1

=
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I — GASTOS DE CONSTITUCION

[ viaPLAN *® = |[s]}
€ - C [ indicadores portaldelcomerciante.com findex.php ?subs =sisvicormer &mod=modproyectos&ace =Funid | =
Aplicaciones | ) Solicitud_EEE] | | Estratedia de Empren..
Edicidn de Proyecto » -

El Proyecto: TODO PARA TU COCHE Promotor: ANTONIO FERNANDEZ GARCIA

(Pruyecm\lfPromntnresYlwersinnes \I/Gasms cunstituciunYGastos corriemesYGasws de PersnnalYF' jaci YP[ \I/l‘ i YLa C i \

Ingresos estimadusYInformes

NOTA PARA EL TECNICO: Se ha decidido no calcular amortizacion sobre los Gastos de Constitucidn, Dejamos las columnas de amartizacidn con su valor a cero.

L5' Gastos de Constitucién iniciales y Primer Establecimiento

Amortizacion  Amortizacion

Concepto A % Iva @ Importe VA mports Total % Importe

[=iniva) (con iva) @ @
Licencia de apertura sin iva ono 1,300.00 0.00 0.00 H [~
Altas de suministros (agus, luz, teléfono, gas ..} 262 ¥ 17685 85185 0.00 0.00 H L
Licencia de obras in iva [alln} 1,000.00 0.00 0.00 H L
Proyecto Técnico 26,2 v 356 32 1,632 0.00 0.00 H 3
Otras tasas yio licencias =in iva 000 0.00 0.00 0.00 H ("4
Gastos de gestorianotaria 262 ¥ 0.00 0.00 0.00 0.00 H L
Publiciciad inicial de lanzamienta 262 ¥ 31440 1514.40 0.00 0.00 H L
Cénones de entrada.(en franguicias) 26,2 A 000 ooo 0.00 0.00 H (%
TOTAL GASTOS DE CONSTITUCION 5,535.00 Ein iva B47.57 6,382.57 0.00 .00

74 Inicio
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PERIODIFICACION GASTO CORRIENTE G

(= im b e

) YIAPLAN - Mozilla Firefox

frchiva  Editar  Wer  Historial  Marcadores  Herramientas  Awuda

{iviapLan | + |
(- ¢ indicadores portaldelcomerdiante, com/inde::. php?subs=sisvicomer&mod=modorovectostacc=Funin r [ | ‘ :—| = Webh Search A
Mas visitados E Comenzar a usar Firef... |5 Ultimas noticias 3 Galeria de Web Slice r:_‘ Hotmail gratuito H _\ Sitios sugeridos

ngresos estimadlos I Informes

| >

L= Gastos corrientes de Funcionamiento

limporte G limporte Total Total
= pelfodicidad mar M E S E = modte
oo = car  mar ; o . Perioc Azl Anuzl
Concepto P 8 BE Gl enet  febr  mar:  abril may  junic julio  ago: sept ooty nowi dicie Vo
(=in iva) i car (zon tea) [=in iva) [con iva)

Blguileres 26.2 v |_ O O 1310 831.00 500000 757200 W
Primas de seguros =in iva ﬁ ual S0 O al A a a a a a E a (E (E o £§72.00 £72.00 572.00 W
Pt o2 no0 | [282 ] S Epm I B B B L B L VR ¥
leasingenting . .

Consumo estimaclo

26.2 % [Mensual » O O
11.4 v [Bimensual« 0T O

=
]
&
=
]
&
=
]
&
&
]

56.59 27259 259200  32M.03
electricicacd

Conzumo estimado
7.54 7464 402.00 447 84

&)
O
&
O
&
O
&)
O
&
O
&

agua

Conzumo exti

=7 v v v v| ¥ v v| 43.33 218.33 2,076.00 261986
Introduccion e ’
Consuma estin . . . O 0O 0O OO O O oo 000 0o 0.00 W
periodicidad e e e o L.
Consumibles (holzas, - l—
papel envakver ) m 26.2 & vyvO OO OoOoooooooooaoad o 0.o0 0.00 0.00

Gasztos de limpieza
(material wio personsl)

26,2 (| |Mensual O O

&
=
]
&
=
]
&
=
]
&
&
]

4585 22085 210000  2650.20

Campaiias de publicidad

LI T T T O @ CCC O C @ COCOT
€

i 26.2 |w 0O 0O 0O 0O OO O O O o [0 [0 vse0 37880 £00.00 75720 W
periodicas
tributas (1B, vados, . l—
~ v 0.00 263.00 263.00 263.00

Impuesto circulacidn sinira Anusl ooooodo O 0Oo0oodoon "4
Combustibles! pasto o
tr::s:ortle e gnsin e 26.2 M| [Mensual #| O O 607 27007 2568.00  3,290.84 W
Waterial de oficing |26.2—v lm O O 173 5879 S40.00 531 43 W
Gestoriaiasesaria [262 ¥ [Mensual ¥ O O 227 072 102000 128724 v
Reparaciones v

2w - 0.00 0.00 0.00 0.00
TR 26.2 O 0OoOo0Oo0o0ddonoooogodoo W
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LOS INFORMES: EL PLAN DE VIABILIDAD

@ El informe completo constituye el Plan Econdmico- Financiero

g Se estructura siguiendo los apartados de un Plan de Viabilidad
g Aparecen los resultados y porcentajes calculados por la aplicacion
g Apoyo grafico para una atractiva visualizacion

g Importancia de la Valoracion Final, que pone en relacion:

|___| El umbral de rentabilidad

[:| Las ventas estimadas

|:| La cuota de mercado
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Servicios y Nuevas Tecnologias S.L Comuntat Valerciana

Alto y Medio Vivalopé

INVERSIONES INICIALES = (i e | mes

2. Inversiones y gastos de puesta en marcha

Compra de terrenos
Compra &z locales

Maguinaria 13,45

herramisntas, utillaje, menajs.. 2,58

Mabiliario 1,11

Rétulos, luminosos 184

Equipos informaticos 1,38

Programas informatives, software 0,23

Instalaciones t&cnicas [aire acondicionado, iluminacién, seguridad...)

Reformas/acondicionamientos del kecal 25.000,00 46,06

Viehicules 8.720,00 17,83

Exist=ncizs inicizles e mercancizs. Stock o seguridac

Exist=ncizs inicizles otros aprovisionamisntos [envases, embalajes..)

Uniformesfeguipamients de trabajo 72.00 0,13 Licencia de apertura 1.300,00 23,48

Marcas, patentes, logotipos Altas de suministros (agua, e, teléfono, gas...) ETE,00 12,20

Carters de clientes Licencia oe obras 1.000,00 1E,07

Traspasz ozl negocio Proyecto Técnico 1.360,00 24,57

Fizrzas y cepésitos en 2l alouiler 1.500,00 2,76 Otras tasasy/o licencias

Otro tipo ce avales y garantias Gastos ¢© ria/riotaria

Direro en efectivo/Caja y Bancos 600,00 111 Pubilic inicial de larzamiento 1.200,00 21,68
Carones o= ertraca (en francuicias)

*Total inversiones * .277,00 100,00

* Amortizaciones * 6.845,41 *Total gastos de constitucidon * 5.535,00 100,00
* Amortizaciones * 1.276,51

= (13%) Maquinana
= (3%) Herramientas, utilaje, menaje
» (1%) Mobiliario 1
(2%) Rétulos, luminosos
* (1%) Equipos informaticos
» (0%) Programas informativos, softwa
. (46%) Reformas/acondicionamientos
3‘ = (18%) Vehiculos
(0%) Uniformes/equipamiento de trab
(3%) Fianzas y depdsitos en & alq
= (1%) Dinero en efectivo/Caja y Banc

» (23%) Licencia de apertura
» (12%) Altas de suministros (agua, |
= (18%) Licencia de otras
(25%) Proyecto Técnico
» (22%) Publicidad inical de lanzami

52%
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BALANCE - FONDO DE MANIOBRA

5. Balance de situacion inicial

= E T = S

GASTOS COMSTITUCION 5.535,00
ACTIVO NO CORRIENTE 47.477,00
I. Inmovilizado intangible 125,00

Propiedad Industrial

125,00
Il. inmovilizado material 45.852,00
Tarrznosy Bisnes Naturales
Construcciones 25.000,00
Imstalzciones Teonicas 1.000,00
Maguinaria 1.300,00
Utillaje 147200
Mabiliario E00,00
Equipos para proceso de infermacién 750,00
Elementos de transports 730,00
il Inversiones inmobiliarias L500,00
Fiznzas y Depdsitos Constituicos 8 largo plezo 15
ACTIVO CORRIENTE 6.800,00
IV, Existencias 6200,00
Mercaderias £.200,00
Otros aprovisionamisntos
V. Efectivo y otros activos liguidos 600,00
Czjay Bancos 600,00
ACTIVO TOTAL 54.277,00
= TOTAL ACTIVO + GASTOS CONSTITUCIGN *= 58.812,00
PATRIMONIO NETO 17.300,00
I. Fondos propios 17.300,00
Capital 17.300,00

Subvenciones recibidas

PASIVO MO CORRIENTE 42,058,70
Il. Deudas a largo plazo 42.059,70
=Loas con entidaoes o Cragito 42.0588,70

Acresdores por arrendamignts financiero

PASIVO CORRIENTE 452,30
lll. Deudas a corto plazo 452,30
=udas con entidades de crédito 452 30

IV, Acreedores comerciales
Proveedores
= TOTAL PATRIMONIO NETO ¥ PASIVO *=* 58.812,00

6. Fondo de maniobra

a largo plazo acorto plazo TOTAL
INVERSIONES 53.012.00 6.500,00 59.812.00
FINANCIACION 55,358, 70 452,30 50.812.00

B
Los
Es &l “fo

= mariobra 25 una o2 33 magnitutes clave 3 controlaren Lna empress yse
s finan & largo plaz Iz empresz wna vez ha finan lz5 inversicres 2 largo plazo.
2 maniobra” de recursos o delque dispone |3 empresa para hacer frente 3 las dewdas a corto plazo.

largop

FONDO DE MANIOBRA= FINANCIACION A LARGO PLAZO - INVERSION A LARGO PLAZO £.347,70

onsiderargue el fo
35 rUestras CELCEs 3

‘isto de otra forma, p
oueCan Lna wez pagacas

manicbra come la cantidad de recurses a corto plaze gue aun nos
plazo.

FONDO DE MANIOBRA= ACTIVO CORRIENTE - PASIVO CORRIENTE £.347,70

Incluso, pedemas ver 2l nivel de F ie Maricbra en sentido mds “real” si s orsideramos el active mas lic

FONDO DE MANIOBRA= (ACTIVO CORRIENTE - EXISTENCIAS) - PASIVO CORRIENTE 147,70

Graficaments:

INVERSION
& CORTO PLAZO
FIMAMCIACION &
CORTS PLAZO
Fonda de Maniobra
PATRIMONIO NETO
ACTIVO ¥ PASIVO

Fo e maniohra = 6347.70

caso, tanto =l signo ol valor ideal cel
fundamentalmente del nivel de venta al
mas porcentsje o ventas sl

Cuanto
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GASTOS CORRIENTES Y DE PERSONAL  Ia=r

EEEEEE BE

10. Gastos corrientes de explotacién

|Perindicidad Importe Periodd Total Anual

{con iva)l  [con ival
Suskdo Promotorfes MENSLAL 1200,00 14.400,00 ®B03
Cuotas Autdnomos MENSUAL 256,00 3.072,00 598
Sueldo Mensusl Trabajadores Contratados MENSLAL 450,00 5.400,00 10,51
Faga Extra Trabajadores Contratados SEMESTRAL 450,00 200,00 L7E
S=guridad Social a cargo de | empresa MENSLAL 168,48 202176 394
Alguileres £31.00 1.872,00 14,74
Frimas oz seguros ANUAL E72.00 E72.00 131

Cuotas de leasing/renting

Consumo estim MENSUAL 2EE 327L0B 637
Consumo estim BIMENSUAL T4 447,84 087
9. Gastos de personal Consume estim MENSUAL 218,33 2619.96 E10

Consumo estimado ¢
Promotor/es Cuota Internet MENSUAL 50.48 E05. 76 118
Cuotd Cuota Consumibles [bolsas, papsl envolver...)

— Bﬂﬂﬁ;ﬁ: Auténomos Auténomas f—::StE Gastos oz limpizza (matenzl y MENSLIAL 220,85 265020 16
ERNNRES L ———— [ — L Campaiias de publicidad 278,60 787,20 147
ANTONID Tributos (1B vados, Impussto circulacidn...) ANUAL 263,00 263,00 051
FERNANDEZ GARCIA 1.200,00 NO 256,00 256,00 17.472,00 ::.mb:_sltibbsff-qast:.s ge transporte ::rzu:L 2:23; 3;:33; ii;
T ztzrial o= oficina NSLAL 56, !
L A0 2800 =L LERTEIG Gestoria/asesornia MENSUAL 107,27 128724 251
Reparacionss y conservacién
Gastos diverses MENSUAL 126,20 151440 2,05
Total gastos corrientes 51.376.76 00,00
Salario 5.5oCial
% Jormada mens L3l Empresa Cmte ?:ste
(aplica % mensual T4 e
DEPENDIENTE 1 800,00 50,00 450,00 166,48 61B4E B.321.76 1 rientes de explots
TOTAL 1 400,00 450,00 168,48 618,48 B.321,76 1% M = (50%) Gastos de personal
= (15%) Alquileres
= (1%) Sequros
7% (14%) Suministros

» (1%) Consumibles/Material de oficin
2% = (6%) Transporte
= (1%) Publicidad

o
3], = (3%) Gestoria
3 (1%) Tasas/Tributos
(3%) Reparaciones/Varnos

53%
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13. Umbral de rentabilidad o punto muerto

wender2ara que el cenaeficio @n ese momeanto s2a ceno.
Es decir, cuando ios costes diales (variable _\‘f.OS] igualan a 10s ingresos totales porwenta.

for parte gel negacio.

El umbral de rentabilidad o punto muerta se define como la cifra de facturacién (o el ndmera minimo de unidades) gue una empresa necesita

Apartic de este wolumean minimo de ventas, podemos considerar rentable la comerciaiizacidn de s productos yo presacidn de ios servicios

En el presente proyecto tenemos que: euros
Umbral de r bl d total en eures 104.786,38
valor %
% gue supone la cifra de ventas estimada en relacién al umbral de rentabilidad: 93,51
[3'es inferior a 100% ndica que a ofra no cubre ‘os gastos del proyeco)
Umbral de rentabilidad en unidades
NEUMATICCS 273
TAPACUEBOS 1310
LIMPIAPARAS RISAS 124
AMBIENTADORES 43030
FUNDAS ASIENTOS 318
ACEMES 361
CTROS ACCESORIOS 1635
Total productos 8.127

Graficamente el Umbral ce Rentatlidad se define:

INGRESOS PORVENTAS
COSTES TOTALES

COSTES VARIABLES

104.756.38

COSTES FIIOS

Unidades

8.127 unidades

EL UMBRAL DE RENTABILIDAD =

Alro y Medio Vinalopé

E

En la siguiente tabla podemaos apreciar aproximadaments en fu
proe

En |z primera columna se relacionan distintas posibilidades de ingresos diarios [se van incrementand

Al poner los ing
Bpreciar sl esta m
pensficio 25 cero

e €l intervalo que

osibilita llegar al umbral de rentabilidad, =

| e5ios ingresos ciarics

mna} y unas ingreses anuales (38 columnal.

i e umbral de rentabilidad cbtenida para el proyecto, podemos
incluse el punto mas o menos donde son iguales, es decir el
Lnos oEtsrminacas ingresos cisniosy mensuslss.

lzvan aparg

104.786,38 -104.786,38 PERDIDAS
50 L 104.786,38 91.566,38 PERDIDAS
100 2 104.786,38 -7B.2B6,38 PERDIDAS
150 3. 104.786,38 -65.1E6,3E PERDIDAS
200 4 104.786,38 £1.986,38 PERDIDAS
280 5. 104.786,38 -3B.7BE.38 PERDIDAS
300 E. 104.786,38 -25.566,38 PERDIDAS
380 kA 104.786,38 -12.386,38 PERDIDAS
400 B 104.786,38 B13,62 BENEFICIOS
450 4. 104.786,38 14.013,62 BENEFICKDS
500 1L 104.786,38 27.213,62 BENEFICKIS
580 12. 104.786,38 40.413,62 BENEFICKDS
600 13 104.786,38 53.613,62 BENEFICKDS
650 14, 104.786,38 E6.E13,62 BENEFICKDS
700 15 104.786,38 B0.013,62 BENEFICKDS
780 16. 104.786,38 93.213,62 BENEFICKDS
BOD 17 104.786,38 106.413,62 BENEFICIOS
B5D 1E. 104.786,38 118.612,62 BENEFICIOS
400 18, 104.786,38 132.E12,62 BENEFICIOS
950 20. 104.786,38 146.013,62 BENEFICIOS
L.000 2. 104.786,38 158.213,62 BENEFICIOS
L.050 3. 104.786,38 172.412,62 BENEFICIOS
L1100 4. 104.786,38 1B5.612,62 BENEFICIOS
L150 25 104.786,38 198.813,62 BENEFICIOS
1.200 26. 104.786,38 212.013,62 BENEFICIOS
L1250 27 104.786,38 22521362 BENEFICIOS
1300 2B 104.786,38 238.412,62 BENEFICIOS
1350 28, 104.786,38 251.613,62 BENEFICIOS
L.400 30. 104.786,38 264.813,62 BENEFICIOS
L4580 3L 104.786,38 2TB.013,62 BENEFICIOS
L500 Ex ) 104.786,38 281.212,62 BENEFICIOS
1550 M. 104.786,38 304.412,62 BENEFICIOS
LEDD 38 104.786,38 317.613,62 BENEFICIOS
1650 36. 104.786,38 330.813,62 BENEFICIOS
L700 . 104.786,38 344.012,62 BENEFICIOS
L7750 38 104.786,38 357.213,62 BENEFICIOS
LEDD 38 104.786,38 370.413,62 BENEFICIOS
LB50 40. 104.786,38 JB31.612,62 BENEFICIOS
1900 41 104.786,38 396.E13,62 BENEFICIOS
1950 42, 104.786,38 410.013,62 BENEFICIOS
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17. Cuenita de tesoreria RELACION ENTRE EL UMBRAL DE RENTABILIDAD ¥ EL GASTO POR DEMANDA POTENCIAL

Através de la Cuenta de Teso
Existenciz o problema

‘2soreriz pasames @ abardar 2| andlisis gzl movimisnto =:aja gl proyecto con as salidas y entradas de efectivo 2n &l momants &n qus 52 pro
o=z 52 destects 3 partr os las Oltimas filas o2l o

cen. La potencial La cifra de 10478628 o ients al umbral de rentabilidad es inferior a 124470.00 gue &s Iz oifrz
comercializable corres =ncial por parte del piblico considerade en el drea &
fo servicios comercializacos por &l proyecto, segln |2 Encussta o= Presupuestos Familiares

de gasto total
influenciz para los Disnes

Cobros por actividad
Ingresos por
U;rtasfSEmEics B.34l.44 B34l44 B34144 1042680 1042680 1564020 1564020 521340 521340 B3al4d4  B24144 10426800

LTotal B.341,44 834144 A341,44 10.426,80 10.426,80 15.640,20 15640,20 5.213,40 521340 B.341,44 B341.44 104.268,00

Pagos por actividad
Coste de ventas 4.375,56 437556 437556

820417 820417 27,72 273472 54.684,48
dos Promotores 1.200,00 1.200,00 14.400,00
I LE,O0 EE,00 LE, 00 072,00 .
53“’:;‘;;“;: =6 25600 256,00 3072,00 La cifra de 104786.38 correspondients al umbral de rentabilidad =»sshp=n'ra E7765.28 que &5 |a cifra o
trabajadoresias 450,00 45000 450,00 5.400,00 comercializable = & segln nusstra cuota ¢
Fagas sxtra trabajadorss 450,00 800,00
Social & cargo 16848 16848 166,48 168,48 168,48 168,48 16848 16848  1BB4E 16648 16648  16B4B 202,76 Bl

o indlica a priori gue aungue pudiérames captar toda nuestra cuota de mercado, posiblements teniamos pérdidas po
cubririamos el umbral de rentabilidad.

631,00 631,00 63100 631,00 631,00 631,00 631,00 631,00 631,00 631,00 631,00 631,00 787200
2,00 2,00

672,
Jessingjrerting RELACION ENTRE LA CIFRA DE INGRESOS POR VENTAS ESTIMADAS Y EL UMBRAL DE RENTABILIDAD

Consum electricid 27258 27258 272,59 272,59 17258 27259 27258 27258 27250 27258 27159 27258 32TL08
Corsume azus 4,64 74,64 74,64 .64 74,64 74,64 447,84 La cifra de L0426E.00 que son los ingrescs por ventas estimadas, s inferior 2 la oifra d2 L04786.38 correspondients 2l umbral de
:{-rs.nc teléfono 21833 21833 21833 218,33 218,33 21833 21833 21833 21833 21833 21833 21833 26189 cs que sungue s= cumplan las estimacionss de vents pars =l proyscto, no s= cubrirdn t los gastos
onsumao gas { endra pérdid
Cuota Interrat 50,48 5048 50,48 50,48 50,48 50,48 50,48 50,48 50,48 50,48 50,48 5048 805,76 fijes y wariables) 3" se obtendrd pérdida
Consumibles [bolsa, . . N . . N P
rane En concreto s inferior un 048 SROLOOLEO0L0 % Visto o= otrs forma, |3 ofra de ingresos por ventas estimacas oeberiz seron 08
Gastos limpisza 220,85 22085 220,85 220,85 220,85 220,85 220,85 22085 22085 22085 220,85 220,85 2.650,20 % mayor para poder cubrir los oo
Campafias de Publici 378,60 378,60 757,20

ibuto: oo o0
Tributes (1B, v 263,00 263,00 VALORACION FINAL

2 bles/Gasto i " " " " " r I oyecte o & que:
Combustbies/Gasios 270,07 270,07 270,07 270,07 270,07 270,07 70,07 27007 270,01 21007 270,07 3.240,84 B proyecto 2 priori 25 INVIABLE yz

transporte

For una parte la cifra de ingresos por ventas estimadas es inferioral Umbral de Rentabilidad con ko gue ese nivel de facturacién no

56,72 HRE 56,72 56,72 5672 5,72 56,72 5672 6,72 56,72 6,72 EEL4E permite cubrr Iz totalifad de los costes,

107,27 107,27 107,27 107,27 107,27 107,27 0727 10727 10027 10127 10117 1.287,24
coraenis tla. :i‘firilr'1=-rt=- riar'1:s Eumentar las venias ESLIMaC03s DOrgUE SUNQUE 5 consicerdramas |z posibilicac
Gastos diverses 126,20 13630 12630 13630 12630 13630 13630 13630 13630 13630 13630 13630 L1440 25 ingresos darian pars llegar = slcanzar el umbral o= rentatilic

oo da para cubrir la totalidad

2.Total 9.075,62 B.478,26 A403,62 0.572,15 0.760,51 13.13547 12232,23 6.837,42 7.212,78 4.481,30 B.403,62 B478,26 106.071,25 o2 los costes o Ipr yecto. Alcanzar nuestra Pal‘t-‘- -"Stlr'la"a dela 'tan.a N NS ‘arartlza la viabilidad.
Mensual actividad(1-2) -734,18 -136,82 62,18 854,65 656,29 2.504,73 3407,97 -1.624,02 1.999,38 4.481,30 -62,18 136,62 -LB03,25 El proyect: beria plantearse desarrollar una politica muy agresiva frente a la competencia (publicidas
Acumulada 734,18 871,00 933,18 78,53 587,76  3.002,40 &500,46 4.876,44 2.877,06 -1.604,24 -1.666,42 -LB03,24 permitiera “robar” cuocta de mencado .

El s3loo mensusl nos musstrs & saloo ge cajs mensual £l
Lz filz scumulads va arrastrande 2l saldo o 3 actividad mensual.
Lo preccupants no 5 un s3loo mensual negative, Sing QUE £ste o 523 bsorbido por &l salde scumulado,

wdimica normal del proy:

nzer gl incrementar 2
mo inconvenientss a la

= margen 2 aplicar soore =l
mpetir & incrementar nuestra cuota de
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