
¿Hay otra economía posible? 

Capitalismo Indie 



- Crisis               Nicho de mercado              Emprendedores sin financiación. 

- Capitalismo Indie               Alternativa real frente a otras existentes:               
prestaciones bancarias, créditos y subvenciones               Hoy quizá 
debilitadas por los tiempos que corren. 

- La nueva tendencia económica               Desaparece el número de 
intermediarios y especuladores e instaura un escenario en el que 
adquieren mayor importancia los creadores y los consumidores   
Fomento del autoempleo. 

 

 

Análisis de la situación 



Tiempo/Cantidad 

Vídeo/Descripción 

Lánzanos: Cómo funciona 

Necesidades 

Preguntas/Comentarios 

Galería 

Actualizaciones 

Recompensas 

Apoyos 



• Alternativa novedosa de interactuar con los mecenas a la                     hora 
de conseguir sus apoyos económicos. 

• Surge frente a los pagos vía Paypal y vía Tarjeta de Crédito. 

• Los vales serán generados por los creadores de los proyectos. 

• Cada vale estará asociado a una recompensa y contará con un código de 
autenticación. 

• El artífice del proyecto facilitará el vale impreso al mecenas que haya 
realizado su contribución económica en mano.  

• El mecenas, a través del código de autenticación que aparece en su vale, 
podrá hacer efectiva en la plataforma la suma de su cuantía aportada e 
introducir los datos pertinentes para recibir la recompensa 
correspondiente. 

• En caso de que el proyecto no alcance su objetivo económico, el creador del 
proyecto deberá contactar con los mecenas para devolverles el dinero. El 
mecenas podrá optar por destinar el dinero a un proyecto solidario. 

Lánzanos: Canjea tu vale en 



Lánzanos: Canjea tu vale. Ficticio 



Contexto 

• Evolución del crowdfunding: aparición de plataformas verticales, especializadas en 
sectores concretos. 

• Las marcas se suman al emprendimiento y al crowdfunding. Posibilidad de 
establecer lazos, colaborar de manera conjunta y mejorar nuestro posicionamiento. 

 

Plan de actuación 

• A fin de satisfacer las necesidades de las marcas, ¡acuerdos cobranded!  

• Lánzanos ofrece su tecnología y crea páginas de crowdfunding adaptadas a la 
imagen corporativa de las marcas. 

 

Resultados: Unión de fuerzas 

• Lánzanos queda respaldada por la marca y su comunidad. Crea notoriedad, 
especialización y confianza, puesto que son marcas consolidadas en el tiempo. 

• Las marcas ofrecen un valor añadido a su target: ayuda al emprendimiento y apoyo 
al talento de los creadores. 

 

Lánzanos: Acuerdo co-branded 



Lánzanos: Acuerdos Co-branded. 

Si estás respaldado por una gran comunidad de emprendedores y te 

interesa apoyar sus iniciativas, ¡súbete al carro del crowdfunding! 

 

 
www.lanzanos.com/universia/ 

www.lanzanos.com/bubok/ 

www.lanzanos.com/vandal/ 

www.lanzanos.com/manerasdevivir/ 

www.lanzanos.com/culturainquieta/ 

www.lanzanos.com/martinmillers/ 

www.lanzanos.com/fundacionpromete/ 

www.lanzanos.com/yeeply/ 

http://www.lanzanos.com/universia/
http://www.lanzanos.com/universia/
http://www.lanzanos.com/universia/
http://www.lanzanos.com/manerasdevivir/
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http://www.lanzanos.com/manerasdevivir/
http://www.lanzanos.com/manerasdevivir/
http://www.lanzanos.com/manerasdevivir/


Lá
n

za
n

o
s:

 A
cu

e
rd

o
 c

o
-b

ra
n

d
e

d
. 

A
d

ap
ta

ci
o

n
e

s 

 

 

Colores 
Corporativos 

Logotipo 

Proyectos de la 
Fundación 
Promete 

La Caja 



Lánzanos: Acciones de Patrocinio  

 
M.Miller’s y Todostartups apoyan a través  
de su microsite proyectos tecnológicos. 
 
M.Miller’s participará de forma activa en la  
Financiación: duplicará la cantidad aportada 
por cada mecenas.  
 
 
 
 
 
Habrá un tope de inversión. 
 
 
 

X2 



Lánzanos 

 
Primera plataforma de crowdfunding en España. 
Desde su nacimiento hasta la fecha, Lánzanos ha logrado: 
 
• 1.500.000 € en financiación. 
• 200 proyectos culminados con éxito. 
• 120.000 usuarios registrados. 
• 15.000 visitas diarias. 
• 11.000 fans en Facebook y 4.500 en Twitter. 

 



Crowdfunding 

Crowdsourcing 

Crowdbuilding 

Movimiento Crowd 

Préstamos P2P 

Unión de personas para construir un proyecto en común 

Cooperación colectiva, llevada a cabo por personas que realizan una red para 
conseguir dinero u otros recursos, se suele utilizar Internet para financiar esfuerzos e 
iniciativas de otras personas u organizaciones. 

Externalización de tareas a un grupo numeroso de personas o a una comunidad a 
través de una convocatoria abierta. 

Forma alternativa de conseguir un préstamo o crédito sin banco mediante. Los 
préstamos P2P ponen en contacto, generalmente a través de una web, a una 
persona que necesita el dinero con otra que lo presta. 



Capitalismo Indie en Lanzanos.com 

Ejemplo de  
capitalismo Indie  

en Lánzanos 

Los consumidores pueden invertir en proyectos en los que creen, en 
productos que les gustan y cuyo desarrollo o fabricación pueden seguir 
como ocurre con las iniciativas que intentan asomar el cuello en plataformas 
como Lánzanos. 



¡El Capitalismo Indie funciona! 

Casos de éxito  
en Lánzanos 

Algunos ejemplos de éxito en Lanzanos.com, relacionados con el capitalismo 
Indie son: 



- Búsqueda de financiación para emprendedores 

 

 

 

Seedquick, la plataforma para Startups  

Mi empresa: cómo la financio 

Preventa Préstamos P2P 

% empresa % beneficio 



SeedQuick, la plataforma para Startups 

Preventa de 
productos 

Asegurar las ventas de los productos y/o servicios de las empresas -antes de realizar un 
desembolso económico-, ver la viabilidad de la comercialización mediante el método 
crowdsourcing (colaboración masiva) y preventa posterior para descubrir el interés que estos 
productos o servicios despierten.  



SeedQuick, la plataforma para Startups 

Porcentaje 
Empresa 

Inversores se convierten en propietarios   
Porcentaje en un función de aportación 
Problemas 

Porcentaje 
beneficios 

Acuerdo creador- mecenas 
Pago sujeto a recaudación  de cantidad mínima 
Ejemplos: El Cosmonauta 

Préstamos P2P 

Persona presta dinero a persona 
Diversificar cartera 
Ejemplos: Comunitae 



SeedQuick, la plataforma para Startups 

Tipo de 
servicio 

Descripción 

A. 

Plataforma de 
Crowdfunding 
integrada en 
el portal del 

cliente 

1.- Puesta en funcionamiento de “su propia plataforma de Crowdfunding”, con el 
Look & Feel de la web del espónsor/facilitador. 
2.- Prestación en modo servicio de forma transparente al usuario. 
3.- Masa crítica asegurada al compartir los proyectos de la plataforma matriz. 
4.- Identificación de todos los proyectos intermediados por el espónsor/facilitador 
con su logo, tanto en la plataforma matriz como en “su propia plataforma de 
Crowdfunding”, lo que multiplica la visibilidad del espónsor/facilitador y los 
proyectos de sus asociados. 

 

B. 

Utilización de 
la plataforma 

matriz  de 
Crowdfunding 

sin 
integración 
en el portal 
del cliente 

1. El facilitador/espónsor canalizaría los proyectos de sus asociados directamente 
a la plataforma matriz de Crowdfunding (SeedQuick). 

2. Masa crítica de proyectos asegurada al converger en la plataforma matriz los 
proyectos canalizados por todos los clientes. 

3. Identificación de todos los proyectos intermediados por el cliente con su logo, 
lo que multiplica la visibilidad del cliente y los proyectos de sus asociados. 

 

 



 

La suma hace la fuerza; la fuerza, el éxito 


