
FINANCIA ORGANIZA COLABORA

Alicante Costa Blanca destino de cruceros
Programa de Innovación Multisectorial Colaborativa

Motor de sinergias de la región
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Introducción
Requisitos del programa

Modelo  
transversal de  
sinergias

1. La idea/proyecto estará por encima de intereses y capacidades individualidades de cada

empresa: Sinergia.
2. Las empresas aportarás conocimiento/recursos a sectores ajenos, buscando la

Tranversalidad en beneficio de todos. "Alicante Costa Blanca destino de Cruceros"

3. La transversalidad implicará Tangibilidad y Riqueza, para los sectoresinvolucrados
y en general para toda la provincia, tanto directa e indirectamente.
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3h

Webinar de
presentación
"Alicante Costa

Blanca destino de  
Cruceros DDC

Cierre de recepción
de candidaturas al
Programa Piloto

"Alicante Costa  
Blanca DDC

Selección y  
definición delequipo  

de trabajo  
transversal y

Kick Off

WORKSHOP
Sesiones 1 y 2 de  

talleres de  
codesarrollo del  

equipo de trabajo

Presentación Interna  
de resultados al  

equipo

10 Oct19 Sept 30 sept
1 2

Convocatoria a
Identificación de empresas eoportunidades instituciones al
transversales* Programa Piloto

Líneas tractoras LT "Alicante Costa
*Programa de Innovación
Colaborativa Territorial. ERET Blanca DDC

26 Oct 28 Oct y 4 Nov 14 Nov
3 5 6 7

W47 Nov
8

Presentación del  
Resultado final  
"Alicante Costa  

Blanca DDC
a la comunidad

preliminares para el 1er programa  
piloto innovación colaborativa  
empresarial: Alicante Costa Blanca

instituciones interesadas  
en la LT del programa

activos de la oportunidad
y entrega de cuestionario
de empresa frente a la LT

través del cuestionario de  
empresa al CEEI, hasta el 13  
de Octubre de 2022

empresas seleccionadaspor  
cuestionario y definición y  
cierre del equipo detrabajo  
y se desarrolla el Kick Off  
del Workshop

dirección y metodología del  
equipo consultor de LOOP,  
para la Definición de  
escenariosde oportunidad y  
priorización

obtenidos y feedbackdel  
equipo de trabajo.

Del programa INNO TEAMS se Invitación por medios Presentación generalde Las empresas interesadas Se hacen sesionesde Taller del Equipo detrabajo Presentación por parte de Presentación por parte de
selecciona la LT y Activos digitales a empresase indicadores, tendenciasy envian las solicitudesa entrevistas con las seleccionado bajola LOOP de los resultados LOOP y el equipo detrabajo

de los resultadosobtenidos  
a la comunidad.

- 1h - 1 + 1,5h 8h (4+4h) 1h- 16h
Total

Workshop y Programa
Un proceso intensivo y orientado a estrategia y resultados contrastados

El programa se basa en el previo desarrollo estructurado de oportunidades transversales*, presentadas para empresas, para su rápida asimilación y  
materialización en escenarios transversales de negocio. Durante el proceso se identifican a las empresas e instituciones con las capacidades  
necesarias de implementación y trabajo en sinergia, para la oportunidad transversal.

Programa de Innovación Multisectorial ColaborativaPreparación y lanzamiento del programa

XX Fechas/Horas a reservar disponibilidad

13 Oct
4

10:00-11:00
Telemática

4 NOV
10:00-14:00

TBC

09:00-10:30
Telemática

10:00-11:00
Telemática

W47
TBC

28 OCT
9:30-14:00
Presencial
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Costa Blanca Destino
de Cruceros

AlicanteLisboa

Málaga

Mahon

Génova

Marsella

Olbia

Cádiz

Barcelona

Ejem
plo ruta M

SC O
rchestra2022

Los grandes destinos de cruceros del
Mediterráneo están en proceso autodefinición 

de su propuesta de valor, para así 
proyectar estrategias y estructuras para 

liderar el gran mercado de la oferta de
cruceros de la Europa Mediterránea

Tanger

Casablanca
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"Alicante Costa Blanca destino de Cruceros"
Indicadores de una oportunidad transversal con proyección a corto y largo plazo

264.537

164.638

159.448

Gasto total cruceristas
por nacionalidad €

142.758 368.670
Reino Unido

Francia

Países Bajos

Bélgica

Alemania

34,87%
16,89%15,39%

19,78%

Distr. gasto  
por crucerista

9,87%
3,20%

HOSTELERÍA.  
SOUVENIRS  
EXCURSIONES

SHOPPING.  
PRODUCTOS LOCALES
otros

24,77%

75,23%

Cruceristas
Mercado Silver

Adulto 18-50 años
Senior >51

PIB
AlicanteActivos-Segmento clave

• Ocio
• Shopping
• Gastronomía
• Enología

• Patrimonio cultural • Moda ycalzado
• Industriajuguetera
• Artesanía
• Turismodeportivo

Plazas hoteleras

20%�
Del mercado mundial

de cruceros es  
mediterráneo * Sin rutas, ni excursiones

1Sector Inmobiliario

59
cruceros80K

cruceristas

(8h-15h)9h
Prom. en la

ciudad

300K€
en Alicante
por crucero

11,8M€
2022 �

150-180€
Gasto por turista*

Turistas Silver
Parejas senior 74,3%
de perfil cualificado y  
alto poder adquisitivo

Prescriptores y compra
del estilo de vida

Hábitat1

Mediterráneo Alicante y Valencia
30% del negocio
cruceros en España
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Activos geográficos,  
históricos, culturales y  
socioeconómicos… pero  
vistos desde una óptica  
propia y local

Costa  
Blanca

Mirador delCap  
de SantAntoni

Farode  
SantaPola

Dunas deGuardamar
deSegura

Calpe Parquede canalejas

Altea

Cuevade
losarcos

Sky LineSutopia

Olivos milenarios.  
Catedrales delGorga

BenidormManhattan
Mediterráneo

Castillo deVillena

Sky Linenocturno
deCalpe

Palmeral deElche

Festival de Moros y
Cristianos

Activos de la provincia
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?? ? ?

…pero además es

Activos actitudinales,  
costumbres, gremiales,  
sociales y de actividades  que 
crean una propuesta de valor 
vistas  desde el extranjero (Lo  
Internacional)

Pirotécnica delPalmeral

Mundo Industrial del
Juguete

Capital mundial de la
moda delcalzado

Volvo Ocean Race
EventosNauticos

Ciudad de la Luz
EstudiosCinematograficos

AlicantePlató de
Cine

Montaña.Cuevas del
Busot

Showcooking
Arroces

Catas experienciales Pasarelacolgante
Relleu

Turismodeportivo
Rápel

x x xFuentes deAlgar
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El Reto

¿Cuáles son las
5 experiencias TOP en

excursiones para cruceros  
en el Mundo?
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La experiencia  en 
tierra:
Es un negocio en 
crecimiento, de 
naturaleza transversal 
que requiere de la
sinergia de activos y 
actores de destino, bajo 
un paraguas y modelo 
de negocio coordinado.
Diseñar una propuesta 
contextualizada al nivel 
de las  expectativas del 
sector y clientes  sobre 
activos y estrategia 
propios.

Aprender y Aplicar
de los TOP 5 excursiones de cruceros del mundoEl Reto

?
Alicante

Oferta:
• Evocadora y de

connotaciones
• Aspiracional
• Sinérgica
• Original y única

Info. Costa Cruceros2021

Honolulu
Paraísonatural

de Oau

Isla de antigua
Tour al paraísodel coral

Los Ángeles
Overnighten las Vegas y  
Tour al Grand Canyon en  

helicóptero

Perth
Aventurade Perth

y Bali portierra

Cochin
Tahj Mahal e India por tierra  
desde Cochin hasta Mumbai
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El Reto

En Alicante de Cruceros:

• ¿Cómo organizo y articulo el gran potencial prescriptor en Alicante?

• ¿Cómo armonizo las capacidades de nuestra oferta, a los estándares
de demanda del segmento crucerista internacional?

• ¿Cómo evolucionar del concepto clásico de ruta, al deExperiencias  
Vivenciales dinámicas?

• ¿Cómo la digitalidad articula y monetiza la experiencia en tierra?
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Entrevista - Encuesta (1h)
Proceso de inscripción y compromiso

1. Quiénes somos, hacia donde vamos?

2. Qué podemos ofrecer a la sinergia?

3. Cómo vemos la oportunidad, Alicante Costablanca Destino de Cruceros (ACDC)?

4. Cómo esta oportunidad transformará a la Empresa?

5. Qué se debiera hacer en Alicante CostaBlanca DDC, desde el ámbito de... (Sector/Empresa)
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Cómo participar
Proceso de inscripción y compromiso

Para formar parte de este proyecto, cada empresa debe rellenar el siguiente formulario:
https://ceeielche.emprenemjunts.es/?op=65&n=1231

Con la información facilitada por la empresa, el equipo de CEEI Elche se pondrá en contacto con
la misma para darle más información del programa.

Si tienes alguna duda con respecto al programa puedes escribirnos a:
• alexandramarin@ceei-elche.com,
• comunicación@ceei-elche.com
• o llamar al teléfono 966661017

https://ceeielche.emprenemjunts.es/?op=65&n=1231
mailto:alexandramarin@ceei-elche.com
http://ceei-elche.com
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